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1. INTRODUCAO

O Acordo de Parceria UE-Mercosul (EMPA) tem o potencial de redefinir as relagoes econémicas entre estes dois
blocos que representam mais de 700 milhdes de consumidores.

Acordo de Parceria UE-Mercosul: Andlise e avaliagdo das potenciais oportunidades de negécio para as empresas portuguesas

» O presente documento tem como objetivo
apresentar uma analise e avaliagao preliminares
das potenciais implicagdes e oportunidades de
negocio para as empresas portuguesas
decorrentes do recentemente assinado Acordo
de Parceria UE-Mercosul (EMPA).

» Embora a entrada em vigor esteja dependente do
processo de ratificag&o, este acordo
representara uma das maiores alteragdes ao
enquadramento comercial entre a Unido
Europeia e o Mercosul, nas ultimas décadas,
com efeitos diretos sobre o acesso a mercados,
condi¢des concorrenciais e facilitagdo de
investimento.

» Arelevancia deste exercicioreside na
necessidade de antecipar impactos
econdémicos, identificar setores de oportunidade
e preparar as empresas portuguesas, em
particular as PME, para um novo quadro de
oportunidades e desafios competitivos. A
dimenséao agregada dos mercados do Mercosul
(Argentina, Brasil, Paraguai e Uruguai),
combinada com a redugédo de barreiras tarifarias
e nao tarifarias prevista no Acordo, podera abrir
espacgo a ganhos relevantes, sobretudo para
setores exportadores com forte potencial de
expansao.

» Com base neste enquadramento, o presente
documento organiza-se em cinco capitulos
principais, que estruturam a analise de forma
sequencial, partindo do contexto politico e
econdmico até a identificagao de potenciais
oportunidades.
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2. ENQUADRAMENTO

2.1 Contexto do Acordo de Parceria UE-Mercosul (EMPA)

» Apds mais de 25 anos de negociagoes, o » Na fase de negociacéao, as partes ja
acordo comercial entre o Mercosule a haviam estabelecido novos
Uniao Europeia (EU-Mercosur Partnership compromissos ao nivel da
Agreement— EMPA / Acordo de Parceria sustentabilidade, incluindo o Acordo de
UE-Mercosul), adiante o Acordo EMPA, foi Paris como elemento essencial e a
finalmente assinado, a 17 de janeiro de integracao de linguagem operacional
2026, em Assuncao (Paraguai), sobre o combate a desflorestacgéao.

estabelecendo as bases para a criagéo da

. . » O acordo visa diversificar e tornar mais
maior drea de comércio livre do mundo.

resilientes as cadeias de abastecimento,

» Paralelamente, na mesma data, foi dinamizar os fluxos de comércio e
assinado o Acordo Intermédio de investimento e ancorar a presencga
Comeércio (iTA), que visa a aplicagdo europeia num mercado com escalae
antecipada dos compromissos comerciais complementaridade produtiva,
negociados, nomeadamente ao nivel da preservando simultaneamente as
reducao tarifaria, abertura ao comércio de salvaguardas regulatdrias que definem o
bens e servigos, facilitagcao do modelo europeu.

investimento e acesso a contratagao

publica” (Consilium Europa).

» OIiTA, cujo ambito esta sob competéncia
exclusiva da UE e, portanto, ndo requer
ratificacao pelos Estados-Membros (EM)
da UE individualmente, entrara em vigor
logo que terminado o processo interno de
aprovacgao pela UE e Mercosul, ao passo
que o EMPA entrara em vigor apds o
cumprimento dos diversos procedimentos S
nacionais de ratificagdo por parte dos EM
da UE e Mercosul, momento em que
também fara cessar a vigéncia do iTA". ) - e .

» O Acordo EMPA ira remover barreiras k Q@€ ™
comerciais e facilitar as exportagoes @ ' ‘Pj
comunitarias de bens e servigcos para o ,y A
Mercosul, além de facilitar o
investimento, ajudar a garantir o acesso
sustentavel a matérias-primas, auxiliar a
UE e o Mercosul a moldar as regras do

comércio global em conformidade com os
mais altos padrbes comunitarios. + t

» Alintegracao das cadeias de valor entre as _—
duas regides demonstra um sinal claro ao MERCOSUL
mundo a favor do comeércio baseado em
regras, ajudando assim industrias de
ambos os lados a permanecerem
competitivas no mercado global, e projetar
os valores da UE por meio de obrigagoes
ao nivel do comércio e desenvolvimento
sustentavel, incluindo mudancgas
climaticas e laborais.

T Por deliberagao de 21 de janeiro de 2026, o Parlamento Europeu decidiu submeter a legalidade do acordo comercial
celebrado entre a UE e o Mercosul a 17 de janeiro de 2026 a apreciagao do Tribunal de Justica da UE, o que podera ter 6
impacto na data da sua entrada em vigor.


https://ec.europa.eu/commission/presscorner/detail/en/ip_26_113
https://ec.europa.eu/commission/presscorner/detail/en/ip_26_113
https://www.consilium.europa.eu/en/press/press-releases/2026/01/09/eu-mercosur-council-greenlights-signature-of-the-comprehensive-partnership-and-trade-agreement/
https://www.consilium.europa.eu/en/press/press-releases/2026/01/09/eu-mercosur-council-greenlights-signature-of-the-comprehensive-partnership-and-trade-agreement/
https://europeannewsroom.com/european-parliament-sends-mercosur-agreement-to-court/
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2. ENQUADRAMENTO

2.1 Contexto do Acordo de Parceria UE-Mercosul (EMPA) (continuacéao)

Principais Conquistas do Acordo

\’ » Prosseguimento de uma agenda
comercial baseada em valores, como:
protecao dos direitos laborais; protecao
do meio ambiente, incluindo o combate as
alteracdes climaticas e a desflorestacéo;
promocao da responsabilidade social
corporativa; cooperagao em padroes de
bem-estar animal, biotecnologia e
segurancga alimentar.

% » Eliminacgao de tarifas, atendendo a que o
Mercosul impoe atualmente altas tarifas
sobre importacoes de produtos europeus,
tais como: automaoveis; maquinas;
equipamentos de tecnologia de
informacgao e comunicacgao; téxteis;
chocolate; bebidas espirituosas; vinho.

@ » Promocao do comércio, através da:

remocao de barreiras néo tarifarias;
eliminacéo do tratamento tributario
discriminatdrio sobre bens importados;
facilitacdo do comércio de servigos e do
estabelecimento de servigcos e
manufatura; abertura ao mercado de
contratacao publica; facilitacdo do
comércio das PMEs; melhoria do acesso
as matérias-primas essenciais, reduzindo
ou removendo impostos sobre a
exportacao e eliminando restricoes e
monopolios de exportagao.

» Reiterar o compromisso conjunto da UE
e Mercosul para com praticas
V comerciais ancoradas em regras justas e
nos padroes elevados da UE.
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2. ENQUADRAMENTO

2.2 Breve Apontamento Econémico dos Mercados do Mercosul

— Key Figures | 2025
‘ 683 533 23,3
& Argentina PIB Nominal Peso no Mercosul'
N 4 MUSD %
» O Brasil destaca-se como a maior
economia do Mercosul, comum PIB
A 2125958 72,4 nominal superior a 2,1 bilides de USD e
e Brasil PIB Nominal Peso no Mercosul que representou 72,4% do mercado
v comum em 2025, segundo dados do FMI.
M USD %

» De acordo com a mesma fonte e no
mesmo periodo de referéncia, a Argentina
apresentou um PIB de 683,5 mil milhdes

45 465 1,5 de USD (23,3%), o Uruguai 79,7 mil
/‘ . . milhdes de USD (2,7%) e o Paraguai 45,5
@ Paraguai PIB Nominal Peso no Mercosul mil milhdes de USD (1,5%).
S - 79731 2,7
TS - .
oy Uruguai PIB Nominal  Peso no Mercosul
— M USD %

1 Peso no PIB nominal total do Mercosul.
M - Milhoes
Fonte: Fundo Monetério Internacional (FMI)

Crescimento do PIB real (%) nos paises do Mercosul | 2024 - 2028 » Em 2025, em virtude, designadamente, da

recuperagao da procura interna, da
6,0 desinflagdo e do aumento salarial real
observado, estima-se ter ocorrido uma
retoma particularmente expressiva do
4.0 crescimento do PIB real da Argentina,
acompanhando a aceleragdo do

5,0

- —
3.0 . 2.2 crescimento do PIB real do Paraguai. Em
2.0 2,2 — l contraste, Brasil e Uruguai revelaram um
2.1 dinamismo econémico mais fraco.
1,0 2,2
» Ja em 2026, prevé-se que o ritmo de
0,0 crescimento do PIB real se reduza nos
2027 2028 quatro mercados em analise, o que
1.0 deverad persistir em 2027, mas somente na
2.0 Argentina e no Paraguai.
——Argentina Brasil Paraguai =—Uruguai » Posteriormente, em 2028, perspetiva-se
o reforgo, embora ligeiro, do
Fonte: EIU crescimento econémico da Argentina e

Nota: crescimento do PIB real em 2024; os dados relativos a 2025 correspondem a
estimativas e os dados entre 2026 e 2028 correspondem a previsoes.

do Uruguai, estabilizando no Brasil e
registando um abrandamento no Paraguai.


https://www.imf.org/en/publications/weo/weo-database/2025/april/weo-report?c=213,223,288,298&s=NGDPD&sy=2025&ey=2025&ssm=0&scsm=1&ssd=1&scc=1&ssc=1&sic=0&sort=country&ds=.&br=0
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2. ENQUADRAMENTO

2.2 Breve Apontamento Econémico dos Mercados do Mercosul (continuagao)

Crescimento anual das exportagoes de bens e servigos (%) nos paises do
Mercosul | 2024 - 2028

o 198
-

» Em 2024, a Argentina destacou-se, ao
registar a taxa de crescimento anual
mais elevada, em termos de
exportacoes de bens e servigos, com um

83 crescimento de 19,8%.
— » Prevé-se que para o periodo entre 2026 e
o 2028, o crescimento das exportagdes de
. ag 4,1 4,3 bens e servigos das economias do bloco
2,8 — estabilize entre 0s 2,2% e 0s 4,3%
’\e / 3,6 32- 32 2.0mim3,0 3,0~ -3,0 s s s
~Z 2,3° _~ segundo o EIU.
— 18 2,1 2,2
1,5 ;
T T T 1
- 2024 2025 2026 2027 2028
Y 16
=®= Argentina =®= Brasil Paraguai Uruguai
Fonte: EIU

Nota: crescimento anual das exportagoes de bens e servigos em 2024; os dados relativos a 2025 correspondem a estimativas e os dados
relativos ao periodo entre 2026 e 2028 correspondem a previsdes.

Crescimento anual das importagoes de bens e servigos (%) nos paises do
Mercosul | 2024 - 2028

27,9

» No sentido inverso, o Brasil registou, em
7 156 2024, o maior crescimento anual ao nivel

O das importacoes de bens e servicos,
A4
entre os paises do Mercosul, com 15,6%.
» Prevé-se que para o periodo entre 2026 e
a3 2028, o crescimento das importagdes de
- 44 35 l 3,3 bens e servigos, ao nivel dos paises do
0 -4’5"""‘"—-._.___ A ! 3.5 ot s
- o4 3,1=m28 h‘-’-@o =, 3,0 Mercosul, estabilize entre 0s 3,0% e os
0,9- / 4,3 4,1%, segundo o EIU.
- T T — T i
= 2024 2025 2026 2027 2028
—_— 15
-10,2
_
1]
-w
=& Argentina =®= Brasil Paraguai Uruguai
Fonte: EIU

Nota: crescimento anual das importagdes de bens e servigcos em 2024; os dados relativos a 2025 correspondem a
estimativas e os dados relativos ao periodo entre 2026 e 2028 correspondem a previsoes. 9
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2. ENQUADRAMENTO

2.2 Breve Apontamento Econémico dos Mercados do Mercosul (continuagao)

» No mesmo ano, o Brasil, cuja economia é a maior
da América Latina, posicionou-se como o 24.°
(quota de 1,38%) e 35.° (quota de 0,55%) pais, em

» Em 2024, a Argentina posicionou-se como o 46.°
(quota de 0,33%) e 54.° (quota de 0,19%) pais, em

termos de exportagdes de bens e servigos,

respetivamente, segundo a Organizagao Mundial

de Comércio (OMC). Jd em termos de

importagcoes de bens e servigos, a Argentina
situou-se em 54.° (quota de 0,25%) e 47.° (quota

de 0,28%) lugares, respetivamente.

termos de exportagdes de bens e servigos,

respetivamente, segundo a OMC. J4 em termos
de importacoes de bens e servicos, o Brasil
situou-se em 27.° (quota de 1,12%) e 21.° (quota

de 1,28%) lugares, respetivamente.

» Em 2024, o Paraguai posicionou-se como o 100.°
(quota de 0,04%) e 100.° (quota de 0,03%) pais,
em termos de exportagdes de bens e servigos,

respetivamente. J4 em termos de importacoes
de bens e servicos, o Paraguai situou-se em 90.°

(quota de 0,07%) e 98.° (quota de 0,03%)
lugares, respetivamente.

O Uruguai posicionou-se como o0 101.° (quota de
0,04%) e 77.° (quota de 0,08%) pais, em 2024, em

termos de exportagdes de bens e servigos,

respetivamente, segundo a OMC. J4 em termos
de importacoes de bens e servigos, o Uruguai
figurou nos 105.° (quota de 0,05%) e 76 °© (quota

de 0,08%) lugares, respetivamente.

Composicao Setorial das Economias do Mercosul, em percentagem do PIB | 2025

Al
'.ﬁFl

- Servicos Industria

Fonte: EIU
Nota: dados correspondem a estimativas.

Agricultura

» A economia da Argentina centra-se no
setor dos servigos (63,6% do PIB), a que
se seguem os setores da indUstria (27,8%
do PIB) e da agricultura (8,6% do PIB).

» Destacam-se como subsetores mais
dindmicos na economia argentina: a

energia, particularmente o petréleo e gas,

bem como a atividade exportadora da
agroindustria, nomeadamente produtos
como a soja, milho e trigo.

» No que se refere a economia do Uruguai,

esta apresenta-se igualmente centrada
nos servigos (75,8% do PIB, destacando-
se o turismo), a que se seguem os setores

daindustria (17,3%) e a agricultura (7,0%).

» Trata-se de uma das economias mais
avancgadas a nivel regional, refletindo o
poder de compra superior dos seus

habitantes. Apesar disso, o setor agricola

€ um dos principais motores
econodmicos, sendo metade da
capacidade industrial dedicada a
producao de bens alimentares e ao
processamento de produtos florestais
(celulose).
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2. ENQUADRAMENTO

2.2 Breve Apontamento Econémico dos Mercados do Mercosul (continuagao)

Acordo de Parceria UE-Mercosul: Andlise e avaliagdo das potenciais oportunidades de negécio para as empresas portuguesas

Composicgao Setorial das Economias do Mercosul, em percentagem do PIB | 2025

» A economia do Paraguai apresenta uma
configuragao setorial ndo tao centrada
nos servigos, apesar de estes
representarem a principal fonte de criacdo
de riqueza (53,6%) no pais.

35,4%
» Aindustria (35,4%) e a agricultura
(11,0%) desempenham um papel
fundamental, destacando-se a
especializagdo na producao de soja e na
11.0% producéo de energia hidroelétrica.

» A economia do Brasil concentra-se no
setor dos servicos (70,9% do PIB,
destacando-se os segmentos imobiliario,
dos transportes, dos servigos financeiros,
da educacéo e da saude), a que se seguem
os setores da industria (20,4% do PIB,
salientando-se os segmentos automoével,
dos bens de capital e dos produtos de
salide, quimicos e alimentares) e da
agricultura (8,7% do PIB, individualizando-
se a producdo de soja, milho e arroz).

- Servigos Industria Agricultura

Fonte: EIU
Nota: dados correspondem a estimativas.
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2. ENQUADRAMENTO

2.3 Relacao Bilateral entre Portugal e o Mercosul

2.3.1 Balanga Comercial de Bens Balanca Comercial de Bens Portugal-Mercosul (mil M€) | 2020-2024
» A balangca comercial de bens de Portugal 49
com os quatro paises do Mercosul 39 4.0
(Argentina, Brasil, Paraguai e Uruguai) 3.6
regista um défice crénico para o nosso 2,8 e

pais, que ascendeu a 2,8 mil M€, em 2024,
em resultado de 1,2 mil M€ de exportagao
(1,6% do total de Portugal) e 4,0 mil M€ de 08 L — _
importagéao (3,7% do total).

1,7

» No horizonte temporal 2020-2024, as -0.9
exportagoes apresentaram uma 19 .9
tendéncia de crescimento de 10,7% em 2,4
média anual, enquanto as importagoes
aumentaram a razao de 23,1%. 3,8

. 2020 2021 2022 2023 2024 2024 jan/nov 2025 jan/nov
» Para 2025, perspetiva-se uma quebra em

ambos os fluxos, com contragées de

9,3% nas exportacoes e 17,4% nas — Exportagdes Importagdes Saldo
importagdes, com base nos resultados

acumulados até novembro. Fonte: INE

» Um aspeto a salientar na distribuicao
geografica do comércio bilateral com
aquele bloco da América do Sul é o peso
do Brasil, 11.° cliente de Portugal, que
até novembro de 2025 ascendeu a 94,9%
e 88,6% das exportacoes e importagoes
totais com o Mercosul, respetivamente.

Distribuicdo Geografica do Comércio de Bens Portugal - Mercosul
(% Total Mercosul) | 2025

94,9

das exportagoes
portuguesas para o
94’9% Mercosul tiveram o

Brasil como mercado
de destino.

88,6

» Os restantes trés paises detém uma
representatividade residual nas
exportacoes de Portugal, o que podera
indiciar potencial de crescimento,
posicionando-se a Argentinaem 71°, o
Uruguai em 102° e o Paraguai em 1079, Fonte: INE
enquanto clientes de Portugal em 2025, Nota: até novembro de 2025.
até novembro.

5,1

Brasil Outros Mercosul

B Exportagoes Importagdes
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2. ENQUADRAMENTO

2.3 Relacao Bilateral entre Portugal e o Mercosul

Acordo de Parceria UE-Mercosul: Andlise e avaliagdo das potenciais oportunidades de negécio para as empresas portuguesas

2.3.1 Balanga Comercial de Bens (continuagao)

Trocas Comerciais de Bens de Portugal com o Mercosul | 2024 - 2025

EXPORTACAO % Total % Total tvh % tvma % 2025 % Total % Total tvh %
¢ 2024 Portugal Mercosul 24/23 24/20 jan/nov Portugal Mercosul 25/24
MERCOSUL 1225,9 1,6 100,0 10,1 10,7 1033,5 1,4 100,0 -9,3
Argentina 61,9 0,1 5,1 33,6 -1,2 30,0 0,0 2,9 -49,4
Brasil 1139,0 1.4 D20 9,4 11,9 980,6 1 94,9 -7.3
Paraguai 12,4 0,0 1,0 20,8 5,2 10,7 0,0 1,0 -1.8
Uruguai 12,7 0,0 1,0 -19,5 0,4 12,3 0,0 1.2 5,4
Portugal Total 78 895,1 100,0 -- 2,0 10,1 73705,1 100,0 -- 0,6
- % Total % Total tvh % tvma % 2025 % Total % Total tvh %
IMPORTAGAO 2024 Portugal Mercosul 24/23 24/20 jan/nov Portugal Mercosul 25/24
MERCOSUL 4010,7 3,7 100,0 2,0 23,1 2961,1 2,9 100,0 -17,4
Argentina 182,1 0,2 4,5 48,8 22,3 204,6 0,2 6,9 26,0
Brasil 3729,3 3,5 93,0 1,7 23,5 2623,9 2,6 88,6 -21,3
Paraguai 8,7 0,0 0,2 9,4 -0,3 13,0 0,0 0,4 68,6
Uruguai 90,7 0,1 2,3 -31,6 14,7 119,7 0,1 4,0 44,8
Portugal Total 107 243,4 100,0 -- 2,0 12,0 102784.,6 100,0 - 4,3

Fonte: INE
Unidade: Milhées de euros, exceto quando indicado.

Tvh % - taxa de variagdo homologa em percentagem; tvma % - taxa de variagado média anual (composta) em
percentagem %.
2024: resultados definitivos; 2025: resultados preliminares.
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2. ENQUADRAMENTO

2.3.2 Padrao de Especializacao Setorial das Exportacoes

Acordo de Parceria UE-Mercosul: Andlise e avaliagdo das potenciais oportunidades de negécio para as empresas portuguesas

» Do ponto de vista setorial, os produtos
industriais transformados
representaram, de janeiro a novembro de
2025, 95,5% das exportacoes totais
portuguesas de bens para o Mercosul,
das quais 55,8% classificadas como de
baixa intensidade tecnolégica, seguindo-
se os produtos com graus de intensidade
tecnologica alta (21,8%), média-alta
(13,0%) e média-baixa (9,4%).

» Relativamente as importagdes, apenas
25,0% sao de produtos industriais
transformados, predominantemente de
baixa tecnologia (63,3% do total PIT).

Comércio Portugal-Mercosul de Produtos Industriais Transformados por Graus de Intensidade Tecnolégica

R tvh%  tvma% 2024 2025 tvh %
EXPORTAGAO 2020 2023 2024
¢ 24/23 24/20 jan/nov  jan/nov 25/24
Alta Tecnologia 15,8 17,5 18,0 13,4 14,6 17,7 21,8 12,7
% Total
Média-Alta Tecnologia Prod. Ind. 15,5 15,8 11,8 17,9 3,6 1,7 13,0 15
Média-Baixa-Tecnologia Transform 12,0 8,1 9,8 32,6 5,2 9,8 9,4 12,2
ados
Baixa Tecnologia 56,8 58,6 60,4 13,2 12,5 60,9 55,8 -16,5
Prod. Ind. Transformados % Total 94,7 94,9 94,8 9,9 10,8 94,9 95,5 8,8
Todos
Outros Produtos 5,3 5,1 5,2 13,4 10,2 5,1 45 -19,2
_ tvh%  tvma% 2024 2025 tvh %
IMPORTAGAOC 2020 2023 2024 24/23 24/20 jan/mov  jan/nov 25/24
Alta Tecnologia 2,2 14,2 15,8 6,7 105,5 16,7 18,8 2,8
% Total
Média-Alta Tecnologia Prod. Ind. 19,3 12,9 13,3 0,7 14,3 13,3 14,5 0,8
Média-Baixa-Tecnologia Transform 29,8 17,9 11,9 -36,0 0,3 12,5 3,4 75,2
ados
Baixa tecnologia 48,7 54,9 59,0 3,3 31,6 57,4 63.3 0,8
Prod. Ind. Transformados % Total 20,0 22,8 21,5 -3,8 25,4 22,6 25,0 8,6
Todos os
Outros Produtos 80,0 77.2 78,5 3,7 22,6 77,4 75.0 -20,0

Fonte: GEE — Gabinete de Estratégia e Estudos (Ministério da Economia e da Coeséo Territorial) a partir de dados de
base do INE.

Notas: tvh % - taxa de variagdo homologa em percentagem; tvma % - taxa de variagdo média anual (composta) em
percentagem.

Taxas de variagao calculadas com base no valor absoluto em euros; Alta Tecnologia: aeronautica e aeroespacial,
produtos farmacéuticos, equipamento de escritério e computagao; equipamento de radio, TV e comunicagoes,
instrumentos médicos, oticos e de precisao; Média-Alta Tecnologia: maquinas e aparelhos n.e., veiculos a motor,
reboques e semi-reboques, produtos quimicos, exceto farmacéuticos, equipamento ferroviario e equip. transporte
n.e., maquinas e equip. n.e. (princ. nao elétricos); Média-Baixa Tecnologia: construgao e reparagao naval, produtos
da borracha e do plastico, refinagéo de petréleo, petroquimica e e combustivel nuclear, produtos minerais ndo
metalicos, metalurgia de base, fabricagao produtos metalicos (excl. mag. e equip.); Baixa Tecnologia: manufaturas
n.e.; reciclagem, pasta de papel, papel, cartdo e publicagoes, produtos alimentares, bebidas e tabaco, téxteis,
vestuario, couros e calgado, madeira e produtos da madeira e cortiga.
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2.3.2 Padrao de Especializagao Setorial das Exportacoes (continuacao)

Distribuicdo Setorial das Exportagoes de Bens Portugal - Mercosul
(% Total Mercosul) | 2025

Outros

» Entre janeiro e novembro de 2025, as
vendas nacionais para o Mercosul
concentraram-se em bens
Agroalimentares (52,8% do total),

R Agroalimentares Veiculos e Outro Material de Transporte

(19,9%) e Maquinas e Aparelhos (9,0%),

os quais, segundo calculos da Comissao

Europeia serdo dos mais beneficiados

com a reducao de tarifas no ambito do

Acordo UE-Mercosul.

Veiculos e outro material de transporte

9,0%

Méaquinas e aparelhos

Fonte: INE
Nota: inclui dados de janeiro a novembro 2025.

» Numa analise mais detalhada, a quatro digitos da » O Azeite (NC 1509) foi o produto portugués mais
Nomenclatura Combinada (NC4), num total de exportado para o Mercosul (31,7% do totalcom
1.225 produtos transacionados por Portugal a o bloco), constituindo o Brasil o nosso maior
nivel mundial, o nosso pais exportou para o comprador mundial deste produto (37,8% do
Mercosul 716 e importou 835 até novembro de total exportado por Portugal). Assinalam-se,

2025, tendo sido o Brasil o principal cliente e também, as exportagdes de Partes e Acessorios
fornecedor de Portugal em 14 e 13 dos mesmos, de Aeronaves (NC 8807) (18,1%) e Vinho (NC 2204)
respetivamente. (8,0%).

Exportacao Portuguesa de Bens Portugal - Mercosul

2024 2025 Tvh% Vh M€
N lat Combinada (NC4 . . %Tot 25
omenclatura Combinada ( ) jan/nov jan/nov ° 25/24 25/24
1509 Azeite de Oliveira e suas fragbes, mesmo refinados, mas néao
T ¢ 417,0 327,9 a7 -21,4 -89,1
quimicamente {...)
880_7 F:artes aeronaves (veiculos aéreos) e veiculos espaciais das 1599 187,1 18,1 17.0 27.2
posicbes 8801 (...)
2204 Vinhos d f , incluid inh i id
2 inhos de uvas frescas, incluidos os vinhos enriquecidos com 82,1 82,2 8.0 0.1 0.1
alcool; mosto de (...)
0808 Macds, péras e marmelos, frescos (...} 47,2 38,2 3,7 -19,2 -8,1
0393 Peixes congelados (exceto os filetes de peixes e outra came de 43,2 35,8 25 174 7.4
peixes (...)
2710 Oleos de petroleo ou de minerais betuminosos (exceto oleos 20,0 16,1 1.6 446 12,9
brutos) (...)
0304 Filetes de peixes e outra carne de peixes (mesmo picaday) (...) 18,0 15,2 1,5 -15,3 -2,8
B708 Partes e acessorios para tratores, para veiculos para transporte de 8.6 15.1 1.5 75.7 6.5
==>10 pessoas (...)
4504 Cortica aglomerada, com ou sem aglutinantes, e suas obras (...) 9,1 12,2 1,2 33,9 3.1
30_04 Medicamentos constituidos por produtos misturados ou nao 7.2 9.0 0.9 25,2 1.8
misturados (...}
Amostra 821,3 738,8 71,5 - -

Fonte: INE
Unidade: Milhées de euros, exceto quando indicado
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2.3.3 Empresas Portuguesas Exportadoras de Bens

Empresas Exportadoras Portuguesas (N.°) e Exposi¢do ao Mercosul (%) |
2020-2024

» Em 2024, exportaram para o Mercosul

1.860 empresas nacionais (8,8% do total 59,7 59,5
de empresas exportadoras de Portugal), 54,6

mais 134 empresas que em 2020. Com os

cinco maiores operadores a representarem 47,7

46,3% das vendas para o bloco, o Brasil foi 1.854 1.860
1.726 1.752

o mercado para onde exportaram mais
empresas (1.663), seguido a larga
distancia pela Argentina (228), Uruguai
(194) e Paraguai (104).

» Em termos de exposigao (dependéncia)
das empresas nacionais aquele grupo de
paises, observou-se uma exposicao
média' de 59,5% ao agregado, com niveis
de exposigao dispares entre paises:
Argentina (4,3%), Brasil (62,8%), Paraguai 2020 2021 2022 2023 2024
(22,1%) e Uruguai (10,3%).

- N® Empresas Exportadoras ~— Exposigdo Média ao Mercosul

Fonte: INE

Empresas Exportadoras Portuguesas para o Mercosul por escalado de exposigcao

62,7

» Por escaldo de exposigao, observa-se
que o maior niimero de empresas
registou uma dependéncia até 25% das
suas vendas (1.167 empresas; 62,7%
do total), que representaram 24,9% do
valor exportado para o Mercosul,
naquele periodo. No entanto, é de
assinalar o peso do escalao de
dependéncia superior a 75% no total
exportado com origem em 24,0% das
empresas exportadoras (446 empresas).

» De notar que o Mercosul enquanto bloco
<25% 225%<50%  =50% <75% 2 75% 100% (inc. foi o tnico cliente de 315 empresas

0,
em = 75%) portuguesas (16,9% do numero de

operadores) geradoras de 3,7% do valor
I % No Empresas [ % Valor Exportado exportado.

Fonte: INE

1 Peso médio das exportagdes para o Mercosul no total das vendas mundiais das empresas que exportaram para o
Mercosul, ponderado pela quota de cada empresa no total exportado por Portugal para o conjunto dos paises do bloco. 16
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2.3.4 Evolucéao da Quota de Portugal nas Importagoes de Bens do Mercosul
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Comércio Intra-Mercosul (% Total do Mercosul) | 2024

46,0

35,7
» Segundo dados do ITC - International

Trade Centre’, em 2024, 14,3% das
importacoes totais do Mercosul
corresponderam a trocas intra-bloco,
com maior concentragao regional no caso
dos membros de menor dimensao, 14,3
representando 7,6% para o Brasil, 30,5%
na Argentina, 46,0% no Paraguai e 35,7%
no caso do Uruguai.

30,5

I Mercosul [ Brasil Argentina Paraguai Uruguai

Fonte: ITC

Principais Fornecedores do Mercosul (% Total Mercosul) | 2024

» Em termos globais, o principal fornecedor
do Mercosul foi a China, com uma quota
de 23,0%, seguida da UE (16,7%) e dos
EUA (14,3%). O principal mercado da UE
fornecedor do Mercosul foi a Alemanha,
comum peso de 4,8%.

» No mesmo periodo, Portugal foi o 42°
fornecedor do Mercosul, com uma quota

de 0,391% nas importagodes totais do 26.1%
Outros

bloco, registo que reflete um ganho de EUA
0,043 pontos percentuais (p.p.) face a

2023, ap6s um aumento de 0,028 p.p. no 2’4%32%

ano anterior. Excluindo os Combustiveis Fed. Russa
Minerais (NC 27) e os bens nédo 14,3% india
especificados (NC 99), a quota foi de Intra-Mercosul

0,436% (+0,034 p.p.). S
onte:

10Os célculos apresentados neste documento efetuados a partir de dados do ITC - International Trade Centre tém por
base resultados expressos em USD.
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2.3.4 Evolucéao da Quota de Portugal nas Importagoes de Bens do Mercosul (continuagéo)

Quota de Portugal nas Importagcoes do Mercosul (%) | 2021-2024

2021 2022 2023 2024

Quota Global (%) 0,344 0,320 0,348 0,391
Variacao de Quota (pp) -0,0869 -0,024 0,028 0,043
Efeito Quota de Mercado Pura (Competitividade) -0,031 -0,015 0,028 0,000
Efeito Estrutura Setorial -0,039 -0,009 0,000 0,043
Quota exc. Combustiveis e NC 99 (%) 0,372 0,369 0,402 0,436
Variacao de Quota (pp) -0,309 -0,003 0,033 0,034
Efeito Quota de Mercado Pura (Competitividade) -0,205 -0,005 0,044 -0,005
Efeito Estrutura Setorial -0,104 0,001 -0,011 0,039

Fonte: Calculos AICEP com base em dados do ITC - International Trade Centre

Unidade: pontos percentuais, exceto quando indicado.
Notas: Metodologia Constant Market Share
NC 99 - Cédigos especiais da nomenclatura combinada

» Por grupos de produtos, destaque para o
desempenho dos Agricolas, com um
aumento de quota de 0,029 p.p., seguindo-se o
dos Veiculos e Outro Material de Transporte
(+0,011 p.p.).

» Em 2024, as posigdes e quotas de Portugal nas
importagdes de cada mercado foram, pela
mesma ordem: Argentina (51°; 0,14%), Brasil
(389; 0,48%), Paraguai (41°; 0,08%) e Uruguai
(54°; 0,13%).

» Segundo estes resultados, Portugal

registou um aumento da sua quota
de mercado em resultado,
principalmente, do efeito de
ajustamento de estrutura setorial,
que cresceu 0,043 p.p., com o efeito
de competitividade inalterado.

Excluindo os Combustiveis Minerais e
os bens nao especificados, o
contributo do efeito de ajustamento
setorial é superior (+0,039 p.p.),
observando-se uma quebra de 0,005
p.p. no efeito de competitividade.

Nota: A variagdo da quota global dum pais num
determinado periodo é decomposta em dois
termos: um que traduz o efeito da estrutura das
exportagdes do pais em termos de composi¢éo
por produtos, que se denomina Efeito de
Estrutura Setorial (EE); e outro resultante de
alteragbes na quota de mercado de cada produto
em cada mercado de destino, o Efeito Quota de
Mercado Pura, ou de Competitividade.

Quota de Portugal nas Importagoes do Mercosul por Grupos de Produtos (%)| 2021-2024

Quota % Var. Quota Global Competitividade Estrutura

2024 2021 2022 2023 2024 2021 2022 2023 2024 2021 2022 2023 2024
TOTAL 0,391 -0,06% -0,024 0,028 0,043 -0,031 -0,015 0,028 0,000 -0,039 -0,009 0,000 0,043
Agricolas 3,665 -0,089 -0,006 0,037 0,029 -0,042 -0,003 0,043 0,003 -0,016 -0,003 -0,006 0,025
Alimentares 1,955 -0,009 -0,008 0,006 0,002 0,000 -0,005 0,005 0,000 -0,009 -0,003 0,001 0,002
Combustiveis 0,068 0,017 -0,003 -0,013 0,004 0016 -0,011 -0,010 0,005 0,001 0,007 -0,003 -0,001
Quimicos 0,040 o0,008 0,008 -0,019 -0,003 0,009 0,008 -0,015 -0,003 -0,001 0,000 -0,004 0,000
Plasticos, Borracha 0,223 -0,001 0,002 -0,005 0,006 -0,001 0,003 -0,005 0,006 0,001 -0,001 0,000 0,000
Peles, Couros 0,02¢ o0o,000 0,000 0,000 0,000 0000 0,000 O000 0,000 0,000 0,000 0,000 0,000
Madeira, Cortica 5,261 -0,001 -0,002 0,001 -0,004 0,001 0,000 0,000 -0,002 -0,002 -0,002 0,001 -0,002
Pastas Celulosicas, Papel 0,185 0,000 0,000 0,000 0,000 0,000 0,000 0,000 0,000 0,000 0,000 0,000 0,000
Matérias Téxteis 0,403 0,001 -0,001 -0,001 0,000 0,001 0,000 -0,001 0,000 -0,001 -0,001 0,000 0,000
Vestuario 0,455 -0,001 0,000 -0,001 0,001 0,000 -0,001 -0,002 0,001 -0,001 0,000 0,001 0,000
Calgado 0,107 0,000 0,000 0,000 0,000 0,000 0,000 0,000 0,000 0,000 0,000 0,000 0,000
Minerais, Minérios 0,519 0,000 0,004 -0,004 -0,003 0,000 0,006 -0,005 -0,003 0,000 -0,002 0,001 0,000
Metais Comuns 0,200 0,002 -0,005 0,001 0,000 -0,002 -0,005 -0,001 0,001 0,004 -0,003 0,002 0,000
Maquinas, Aparelhos 0,133 -0,007 -0,014 0,011 -0,003 -0,004 -0,012 0,008 -0,004 -0,004 -0,003 0,003 0,001
Veiculos, 0. Mat. Transp. 0,562 -0,023 0,004 0,014 0,011 -0,013 0,002 0,009 -0,006 -0,010 0,001 0,005 0,017
Optica e Precisao 0,282 0,002 -0,001 0,002 0,002 0,003 0,000 0001 0,001 -0,001 -0,001 0,001 0,000
Outros Produtos 0,115 0,001 0,000 -0,002 0,000 0,001 0,000 -0,002 0,000 0,000 0,000 0,001 0,000

Fonte: Calculos AICEP com base em dados do ITC - International Trade Centre

Unidade: pontos percentuais, exceto quando indicado.
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2.3.5 Balangca Comercial de Servicos

» Ao contrario da componente de bens, as trocas pela mesma ordem.
comerciais bilaterais de servicos com o Mercosul
apresentam excedente comercial para Portugal,
que ascendeu a 1,3 milM€ em 2025 (janeiro a
novembro), em resultado de 2,1 mil M€ de
exportagdes e 761 M€ de importagdes, segundo
dados do Banco de Portugal.

» De salientar que, no agregado das exportagoes
globais portuguesas de bens e servicos com o
Mercosul, a componente de servigos vale o
dobro da de bens (2,1 mil M€ exportados em
servigos vs 1,0 mil M€ em bens), enquanto as
importacdes de servigos representam 0,3 vezes a

» No contexto do comércio internacional portugués de bens.
de servigos, o Mercosul representou, naquele
periodo, 3,8% e 3,1% das nossas exportacdes e
importacodes totais, respetivamente. No horizonte
2020-2024, as exportagdes de servigos para o
Mercosul cresceram 42,2% em média anual e as
importacoes 23,5%. Para os mesmos fluxos e igual
ordem, nos primeiros onze meses de 2025
observaram-se taxas de variagdo homologas face
ao ano anterior de 2,9% e -5,4%.

» Esta representatividade dos servigos nas nossas
exportacdes para o Mercosul esta associada ao
peso da componente nas vendas agregadas de
bens e servigos para o Brasil (73,5% até novembro
de 2025 e 20,0% nas importagdes), mercado que, a
semelhanca do observado na componente de bens,
regista uma participacdo dominante nas trocas
comerciais com o Mercosul, de 95,7% nas nossas
exportacdes para o bloco e 91,3% das importagoes.

» Por tipos de servigos, as rubricas Viagens e
Turismo e Transportes representam,
respetivamente, 56,0% e 37,4% do total
exportado, e 26,6% e 51,9% do total importado,
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3.0 ACORDO DE PARCERIA UE-MERCOSUL

3.1 Ambito de Aplicacdo do Acordo de Parceria UE-Mercosul (EMPA)

» O Acordo EMPA significa para o comércio de transfronteiri¢a, incluindo servigos empresariais,
bens a aboligao de tarifas de importagcao sobre servigos financeiros, telecomunicagdes,
bens da UE e remove obstaculos a exportagao transporte maritimo, servigos postais.

destes, tais como regras e regulamentos
desnecessariamente restritivos que diferem dos
padrdes internacionais, licencas de importagcéao
ndo automaticas e procedimentos onerosos de
avaliacao da conformidade.

» Em termos de salvaguardas, o Acordo EMPA néo
impedira que a UE ou o Mercosul continuem a
regular os seus mercados de servigos (de maneira
nao discriminatadria), a liberalizar servigos
publicos, a regular, desenvolver ou impor regras e

» Em termos do comércio de servigos e do padrbes (nao discriminatdrios), de forma a
investimento, o Acordo EMPA facilitara as proteger a saude, a seguranga, o meio ambiente e
empresas da UE a exportagdo dos seus servigos os consumidores, garantindo servigos e
para o Mercosul, tanto por meio de prestadores de servigos de alta qualidade, direitos
estabelecimento local, quanto de forma e condicdes laborais.

Cronograma da Eliminacgéao de Tarifas

Category | Year O | Year 1 | Year2 | Year3 | Year4 | Year 5 | Year 6 | Year 7 | Year & | Year O | Year 10 | Year 11 | Year 12 | Year 13 | Year 14 | Year 15

0 100 %
4 20% | 40% | 60% 80% | 100 %
7 125% ] 25% |37.5% ) 50% |625% | 75% | 87.5% | 100%

8 11.1% | 222% | 33.3% | 44.4% | 55.6 % | 66.7 % | 77.8 % | 88.9 % | 100 %

10 9.1% | 182% |273% |364% |45.5% | 54.6% | 63.6% | 72.7% | 81.8% | 90.9 % | 100 %

13 63% | 125% | 188% | 23% |31.3%|375% |438% | 30% |3563%|62.5% | 68.8% | 75.0% | 81.3% | 87.5% | 93.8% | 100%

15V 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 19% |38.1%|571% | 643% | 714% | 78.6% | 85.7% | 92.9% | 100 %

Fonte: Annex 2-A: Tariff elimination schedule

» Em termos concretos, o Acordo EMPA eliminara » Em termos de produtos agroalimentares, o
as taxas de importacao sobre mais de 91% dos Acordo EMPA prevé que o Mercosul reconheca
produtos da UE exportados para o Mercosul, cerca de 350 indicagoes geograficas europeias,
sendo que, de acordo com o cronograma da proiba a contrafagcdo (bem como termos,
reducgéo tarifaria, existem produtos que ficaréo simbolos, bandeiras ou imagens enganosas) e
logo de inicio isentos de direitos aduaneiros estabeleca quotas para produtos agricolas
(Category 0) e outros que so6 irdo atingir essa sensiveis, bem como prevé que a UE possa
isencéo ao fim de 15/16 anos de redugéo reintroduzir temporariamente tarifas se as
progressiva, de modo a conceder tempo suficiente importagdes crescerem além dos limites
as empresas do Mercosul para se adaptarem. predefinidos ou os pregos cairem muito abaixo
Alguns, de perfil sensivel, ficardo excluidos da dos niveis de mercado.
cronologia.
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3. OACORDO DE PARCERIA UE-MERCOSUL

3.1 Ambito de Aplicacio do Acordo de Parceria UE-Mercosul (EMPA) (continuag&o)

» Ao nivel da contratagao publica, o Acordo EMPA
prevé o acesso das empresas europeias as licitagdes
publicas nos paises do Mercosul em igualdade de
condigdes com as empresas locais.

» Atualmente, a arquitetura tarifaria possui barreiras
relevantes enfrentadas pelos exportadores europeus,
por exemplo, direitos até 35% em componentes
automoveis, 20% em maquinas, 18% em quimicos e
14% em farmacéuticos. O Acordo EMPA permitira
poupangas anuais significativas em direitos
aduaneiros, simplificando simultaneamente
procedimentos alfandegarios.

» A abertura ao nivel da contratagao publica cria
oportunidades horizontais, enquanto o acesso

preferencial a determinados bens ‘verdes’ e a
matérias-primas criticas serve a agenda europeia de
competitividade associada as transigoes verde e
digital. Estes beneficios, contudo, ndo alteram o
nucleo duro das garantias sanitarias e de seguranga
do consumidor na UE, que, permanecem intocaveis
no desenho do acordo.

» Nos pontos seguintes sera feita referéncia a
dimensodes especificas abrangidas pelo Acordo EMPA
e cuja relevancia merece especial destaque.

3.1.1 Matérias-Primas Criticas

» Adimensao das matérias-primas criticas é
particularmente sensivel do ponto de vista da

autonomia estratégica da UE, sendo que a UE
continua a depender da importagao deste tipo de
produtos.

» O Acordo EMPA reduz tarifas tanto sobre
matérias-primas como sobre produtos
transformados, criando incentivos econdémicos
para o desenvolvimento da capacidade local dos
paises do Mercosul e, em paralelo, redundancias de
fornecimento e previsibilidade para a industria
europeia. O desenho da politica comercial evita
distorgdes: ndo ha pregos minimos, nem exigéncias

de preco; os pregcos impostos a exportagao ficam,
como regra, proibidos (salvo excegdes limitadas e
condicionadas, com preferéncia para compradores
da UE); excluem-se monopdlios de exportagao e
licencas de importagdo ndo automaticas.

» O acordo incentiva ainda o investimento europeu

na transformacéao local de matérias-primas
criticas e coloca a sustentabilidade no centro,
promovendo a responsabilidade social corporativa e
o cumprimento da legislagdo ambiental e laboral
aplicavel.
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3.0 ACORDO DE PARCERIA UE-MERCOSUL

3.1.2 Setor Agroalimentar e Normas Sanitarias e Fitossanitarias

» O Acordo EMPA visa abrir oportunidades de
exportacao para os agricultores e a industria
agroalimentar da UE em mercados do Mercosul,
que tém um elevado potencial, mas que mantém
barreiras tarifarias e procedimentos burocraticos.
Simultaneamente, o acordo inclui mecanismos
legais para proteger os agricultores europeus de
pressdes indevidas de mercado e a protegcao das
regras da UE em matéria de salde e seguranca
alimentar.

» Os principais beneficios para a industria
agroalimentar da UE sao a eliminacaooua
reducao substancial de tarifas para alguns
produtos europeus, como azeite, vinho, bebidas e
chocolates, aumentando a competitividade destes
produtos no Mercosul.

» Também a protecédo de 344 Indicagoes
Geograficas (IG) da UE, e a simplificacédo e
previsibilidade de procedimentos de exportagéo,
com o estabelecimento de regras claras e uniformes,
permitirdo reforgar o posicionamento dos produtos
europeus.

» O acordo também acomoda as preocupacgoes
setoriais ao estabelecer limites quantitativos para
importacgoes preferenciais em segmentos

sensiveis. Foi delimitada uma quota maxima para
uma selecao de produtos importados do Mercosul
que podem beneficiar de tarifas reduzidas: 99 mil
toneladas para carne de bovino (equivale a ®1,5% da
producao total da UE); 25 mil toneladas para carne
de suino (®0,1%); e, 180 mil toneladas para aves
(=1,3%). Inclui ainda uma clausula de salvaguarda
acionavel perante aumentos subitos de
importagées, medida inédita num acordo comercial
da UE para produtos ja sujeitos a quotas.

Simultaneamente, os elevados padrées sanitarios
e fitossanitarios (SPS) da UE mantém-se
inalterados: qualquer produto vendido no
mercado europeu, seja interno ou importado, tera
de cumprir as normas europeias,
independentemente de acordos comerciais. Os
controlos de importagédo da UE incluem auditorias a
paises terceiros, controlos documentais e fisicos nas
fronteiras, e amostragem de produtos no mercado. O
acordo reafirma o principio de precaugéo,
permitindo medidas provisdérias mesmo quando a
evidéncia cientifica é insuficiente. Adicionalmente, o
acordo procura melhorar a previsibilidade para os
exportadores europeus ao clarificar procedimentos e
ao operacionalizar a regionalizac&o’.

3.1.3 Comércio e Desenvolvimento Sustentavel

» No capitulo dedicado ao Comércio e
Desenvolvimento Sustentavel (TSD), o Acordo EMPA
inova ao considerar o Acordo de Paris como um
elemento essencial, abrindo a porta a que, em caso
de uma violagao grave, o acordo comercial possa ser
suspenso. As partes comprometem-se com a
neutralidade carbdénica até 2050, com metas
intermédias (por exemplo, reducdo de emissdes da
UE em pelo menos 55% até 2030) e com o combate
a desflorestacao, com referéncia aos
compromissos do Brasil para travar a desflorestagcéao
ilegal.

» Como medida horizontal da UE, a partir do final de
2026 s6 poderao entrar no mercado europeu
produtos “livres de desflorestacdo”?, regra
igualmente aplicavel as importagdes ao abrigo do
acordo UE-Mercosul.

O texto prevé uma agenda positiva para a
promocao de cadeias de valor sustentaveis:
promocéao de tecnologias verdes, comércio de
produtos que preservem a biodiversidade (com
enfoque na Amazdénia) e a implementacéao efetiva de
outros acordos multilaterais®. Inclui ainda
compromissos legalmente vinculativos para proibir o
comércio de produtos obtidos ilegalmente e a
manutencgao dos padrdes laborais e ambientais
(principio de ndo-regresséo), salvaguardando
sempre o direito de regular, mesmo que impacte o
comeércio.

» A exequibilidade do capitulo TSD é assegurada por

um mecanismo especifico de resolugao de litigios
com consultas governamentais e, se necessario,
podera ser formado um painel independente de
peritos, que preparara um relatério com
recomendacgoes.

TInclui procedimentos detalhados para, por exemplo, facilitar o reconhecimento, na UE, de zonas livres de doengas animais e

de pragas, para permitir a exportagao a partir das zonas nao afetadas.

2 Produtos como: soja, bovino, éleo de palma, madeira, cacau, café, borracha, entre outros.

3Por exemplo a Convencgao sobre a Diversidade Bioldgica ou a Convengéo sobre o Comércio Internacional das Espécies 23

da Fauna e da Flora Selvagens Ameacadas de Extingao (CITES).
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3.1.4 Comércio de Servigos

» De acordo com os dados da Comissao Europeia, em
2023, o comércio de servigos entre a UE e o Mercosul
totalizou 41,5 mil M€ (exportagdes da UE: 28,6 mil
ME€; importagdes: 12,9 mil M€; excedente da UE: 15,7
mil M€). Estes dados sinalizam uma relacao
dinamica que este acordo procura consolidar
através de uma maior previsibilidade regulatéria,
acesso ao mercado e auséncia de requisitos de
presenca local em diversos segmentos.

» As partes comprometem-se a evitar restricdes
quantitativas, a melhorar condigdes regulatodrias e a
assegurar processos claros, justos e céleres para
licengas e qualificagbes. Esperam-se ganhos nos
seguintes setores: servigos financeiros, postais,
telecomunicagoes e transporte maritimo (com

3. OACORDO DE PARCERIA UE-MERCOSUL

acesso de armadores da UE ao comércio maritimo
internacional intra-Mercosul).

O capitulo sobre comércio eletrénico inclui o
reconhecimento de contratos/assinaturas
eletronicas, a proibi¢géo de direitos aduaneiros sobre
transmissoes eletronicas, e reforga a protegéo do
consumidor e a cooperagao regulatoria.

Adicionalmente, o movimento temporario de
pessoas é facilitado para deslocacdes para fins
profissionais, para categorias como transferidos
intraempresas, estagiarios, empresarios,
comerciais, prestadores de servigos contratuais e
profissionais independentes.

3.2 Beneficios do Acordo EMPA a nivel europeu

» Entre 1999 e 2024, periodo de negociagdes
intermitentes entre os dois blocos, o comércio de
bens entre a UE e o Mercosul decresceu. A quota do
Mercosul no comércio total de bens da UE diminuiu
0,4 p.p., nos ultimos 25 anos. No caso da UE, a sua
quota no comércio total do Mercosul recuou cerca de
18,2 p.p. nos ultimos 20 anos. De modo estratégico, o
Acordo UE-Mercosul procura recuperar terreno
econdémico e dar uma vantagem comparativa aos
exportadores europeus face aos EUA e a China.

» Olhando para os dados da Comissao Europeia, entre
2014 e 2024, o comércio de bens entrea UEe o
Mercosul cresceu cerca de 25%, enquanto o
comeércio de servigos aumentou cerca de 42% entre
2014 € 2023.

» Em 2024, as exportacoes da UE para os paises do
Mercosul foram cerca de 55 mil M€, enquanto as
exportagdes do Mercosul para a UE totalizam 57 mil
ME€. Enquanto a UE é o segundo maior parceiro
comercial de bens do Mercosul (sendo apenas

ultrapassado pela China), o Mercosul é 0 10° parceiro
comercial de bens da UE.

» Segundo a Direcdo-Geral do Comércio (DG Trade) da

Comissao Europeia, o acordo devera aumentar o
comeércio bilateral. As exportagcdes para o Mercosul
estao projetadas aumentar 39% (48,7 mil M€), com
os maiores crescimentos previstos nos setores:
automovel, maquinaria e equipamentos e
quimicos. A Comisséo Europeia prevé que, até 2040,
o acordo aumente o PIB da UE em cerca de 77 mil M€

A 13 de outubro de 2025, 26 associagoes
empresariais europeias demostraram o seu apoio a
ratificagdo do Acordo EMPA e do Acordo iTA. Nesta
declaracao conjunta, consideraram o acordo
importante para a manutencao da competitividade
europeia a longo prazo e como essencial paraa
estratégia de diversificacao da UE.
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3.3 Impacto do Acordo EMPA para as PME Portuguesas

[

» O Acordo UE-Mercosul representa, para Gorduras
Portugal, uma oportunidade tangivel de g% Animais e 445 ME; tarifa atual 10% - 0%.
reforco da competitividade externa, tanto ao i Vegetais
nivel do comércio de bens, como de servigos.
Portugal e o Mercosul tém ja uma relacao
comercial proxima, com um comeércio total
equivalente a 8,5 mil M€ (bens em 2024 e Maquinas e 104 M¢€; tarifas atuais de 20% seréo
servicos em 2023). Aparelhos eliminadas faseadamente para a
Elétricos maioria dos produtos.

» O acordo eliminara tarifas em 91% de todos os
produtos, beneficiando praticamente todas as
exportagodes portuguesas. Alguns setores que

irdo beneficiar da eliminagdo das tarifas sgo: Material de 194 ME; tarifas atuais 14-35% > 0%.
O0—0"  Transporte

» No setor agroalimentar, o acordo abre um canal » As associacdes portuguesas ligadas ao setor
que estava, na pratica, semi-bloqueado. agroalimentar, na grande maioria, destacam a
Atualmente os produtos agroalimentares necessidade de assegurar que os produtos
representam apenas 5% das exportagdes totais da importados do Mercosul cumprem as normas SPS
UE para o Mercosul devido a tarifas e outras europeias, que ja sdo respeitadas pelos produtores
restrigdes. As exportagOes agroalimentares portugueses.

portuguesas para o Mercosul chegaram aos 620 M€
em 2024 e as tarifas atuais (10 a 55%) serao
substancialmente reduzidas, chegando a 0% em
alguns produtos.

» Para o setor metalurgico e metalomecénico, o
acordo UE-Mercosul podera ser uma
oportunidade para as empresas da fileira. Os
paises do Mercosul sdo considerados mercados

» As Indicagdes Geograficas (IGs) reforgam o valor com potencial, especialmente devido a necessidade
acrescentado: produtos com IG vendem, em de diversificagao.
média, 2 a 3 vezes acima de produtos equivalentes
nao protegidos. O acordo protegera 36 IGs
portuguesas, e sdo abrangidos diversos tipos de
produtos, como vinhos, azeites, enchidos, queijos e
pastelaria’. Como indicado anteriormente, o acordo
protege as normas europeias e integra mecanismos
de salvaguarda para lidar com eventuais
perturbagdes no setor agroalimentar.

» Tanto para a fileira Moda como para a fileira Casa,
os paises do Mercosul ndo sdo tendencialmente os
principais mercados de destino, onde as empresas
portuguesas encontram tarifas elevadas e barreiras
néo tarifarias, entre outros fatores que dificultam a
exportagéo. Aimplementacao do acordo
comercial podera ajudar as empresas

portuguesas destas fileiras a diversificar os seus
> Alguns dos produtos agroalimentares, mercados de exportacio.

identificados pelas associagdes portuguesas, que
poderéao beneficiar do Acordo UE-Mercosul, foram
os vinhos, as frutas, o azeite e os queijos. Por
outro lado, este acordo gera mais preocupagao
nos produtores de carnes (bovino, suino e aves),
de arroz e de mel.

1 Azeite de Moura, Azeite do Alentejo Interior, Azeite da Beira Alta, Azeite da Beira Baixa, Azeite de Tras-os-Montes, Azeites
do Norte Alentejano, Azeites do Ribatejo, Chourigca de Carne de Vinhais, Chourigo de Portalegre, Mel dos Agores, Ovos
Moles de Aveiro, Pera Rocha do Oeste, Presunto de Barrancos, Queijo S. Jorge, Queijo Serra da Estrela, Portugal Queijos
da Beira Baixa e Vinhos: Agores, Alentejano, Alentejo, Algarve, Bairrada, Beira Interior, Carcavelos, Déao, Douro, Duriense,
Lisboa, Madeira, Madeirense, Porto, Palmela, Pico, Setubal, Tavora-Varosa, Tejo, Tras-os-Montes, e Verde (Fonte: 25

Factsheet: EU-Mercosur Partnership Agreement: Portugal - European Commission).
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3.3 Impacto do Acordo EMPA para as PME Portuguesas (continuagao)

» Ao nivel dos servigos, de acordo com a Comisséo
Europeia, as exportacoes portuguesas para o
Mercosul valiam 2,4 mil M€ em 2023, dos quais se
destacam os transportes (1,1 mil M€), o turismo (1,1 mil
M€) e os servigos empresariais (64 M€). Como referido
anteriormente, este acordo melhorard o acesso ao
mercado de servigos do Mercosul em diversos setores,
reduzindo barreiras operacionais e custos de
conformidade para os prestadores europeus e
portugueses.

» Tendencialmente, as pequenas empresas, que
representam ~95% das empresas exportadoras
portuguesas, encontram dificuldades a exportar para
fora da UE, sabendo que implica custos extra e
procedimentos administrativos morosos.

» O Acordo UE-Mercosul procura colmatar estas
dificuldades: por um lado, a eliminac¢éo de tarifas e a
simplificagdo aduaneira reduzem custos fixos de
entrada e encurtam ciclos de cash flow; por outro, o
acordo melhora o acesso a contratagdo publica, facilita
certificagdes para a venda local, cria pontos focais
dedicados (Small Business Coordinators) e disponibiliza
informacgao online acessivel sobre fazer negécios nos
paises do Mercosul.
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3. OACORDO DE PARCERIA UE-MERCOSUL

3.4 Comparacao do Perfil de Especializagao Produtiva do Mercosul com Portugal e UE

» Para a economia portuguesa, o impacto do Acordo
de Parceria UE-Mercosul (EMPA) sera mais ou
menos positivo quanto for, respetivamente, maior
ou menor a diferenga no perfil de especializagcao
produtiva entre Portugal e aquele bloco.

» Se for maior a diferenga, o Acordo constituira uma
oportunidade para as exportagdes portuguesas,
no sentido em que as empresas nacionais poderao
aproveitar as vantagens do acesso mais facilitado ao
Mercosul, ao mesmo tempo que o Acordo ndo
constituird uma ameaca significativa de
concorréncia acrescida para Portugal nos outros 26
Estados-Membros da UE (UE26). Simultaneamente,
Portugal pode ainda beneficiar se o padréao de
especializagao setorial do Mercosul for semelhante
ao da UE26, uma vez que se intensificara a
concorréncia entre os nossos fornecedores,
reduzindo as perdas associadas ao desvio de

indice de Especializagdo Produtiva de Krugman | 2024

comeércio e permitindo o acesso as empresas
portuguesas a produtos em condi¢cdes mais
vantajosas.

Um ponto de partida para medir a diferenca de
especializagdo setorial entre Portugal, Mercosul e
UE (excluindo Portugal) é através duma variante do
indice de Especializacdo de Krugman, designado por
K, que compara a disparidade de especializagéo
com base no peso relativo do setor nas exportagoes
totais de cada bloco econémico.

Quando o indice de Especializagdo de Krugman é
igual a zero, K=0, as estruturas das exportacdes das
duas economias séo iguais entre si. Se pelo contrario
K=2, a disparidade na estrutura das exportagoes é
maxima e, portanto, o potencial de concorréncia
entre ambos é minimo.

Portugal/Mercosul UE*/Mercosul

Total da Economia 1,52 1,45

Fonte: AICEP, a partir de dados de base do ITC

Calculos efetuados com base em posi¢Oes pautais a quatro
digitos do Sistema Harmonizado (exclui as posi¢gées do Capitulo
99 - Bens Nao Especificados Noutras Posigoes).

*Uniao Europeia excluindo Portugal.

» Como se pode ver na tabela ao lado, a estrutura das

exportacoes portuguesas é significativamente
diferente da estrutura das exportagcoes do
Mercosul, tendo em consideragdo que o indice de
disparidade entre os dois paises € equivalente a
K=1,52, resultado que sugere que o Acordo podera
trazer mais oportunidades do que riscos para o
nosso pais.

» Por outro lado, o indicador mostra que a estrutura
das exportagdes do Mercosul e da UE26, excluindo
Portugal, é igualmente dispar, mas em menor grau
face a Portugal, com K= 1,45.
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3.4 Comparacao do Perfil de Especializagao Produtiva do Mercosul com Portugal e UE (continuagao)

» Outro indicador que permite uma primeira » O ISC varia de zero (auséncia de sobreposigao
abordagem quanto as perspetivas de exportagao de comercial) a 1 (ajustamento perfeito entre as
Portugal para o Mercosul é o indice de Sobreposicao estruturas comerciais das duas economias),
Comercial (ISC), que mede o grau de ajustamento assumindo-se para um nivel elevado de
entre as importag¢des globais do grupo importador sobreposigao perspetivas mais favoraveis para as
(Mercosul) com as exportagoes globais do pais exportagdes portuguesas, e vice-versa.

exportador (Portugal e UE26).

indice de Sobreposicdo Comercial com o Mercosul | 2024

2022 2023 2024 » De acordo com os resultados obtidos, 0 ISC de
Portugal - Mercosul 0,45 0,46 0,48 Portugal face ao Mercosul tem vindo a crescer,
UE* - Mercosul 0,61 0,65 0,66 registando um valor de 0,48 em 2024, o que
indica um grau moderado de ajustamento. Ha
Fonte: AICEP, a partir de dados de base do ITC alguma coincidéncia relevante entre a estrutura
Calculos efetuados com base em posigdes pautais a quatro exportadora portuguesa e a das importacdes do
digitos do Sistema Harmonizado (exclui as posi¢coes do Capitulo Mercosul, embora o alinhamento n&o seja forte.
99-Bens Néo Especificados Noutras Posicées). Indicia potencial, mas requer trabalho adicional
*Unido Europeia excluindo Portugal. para identificar nichos especificos onde a

procura do Mercosul coincide mais com a
oferta portuguesa.

» Em termos praticos, Portugal tem espaco para
crescer, mas precisa de segmentar melhor
setores onde existe correspondéncia mais
forte.

» Para a UE26, observa-se um ajustamento mais
elevado entre o que exporta e o que o Mercosul
importa, o que sugere uma estrutura exportadora
mais diversificada e mais alinhada com a procura
do Mercosul, potencialmente com maior
capacidade competitiva e maior facilidade de
penetracdo no mercado. De notar que neste
exercicio se considera o conjunto da UE26 e nao
cada Estado-Membro individualmente.
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3.5 Semelhancga do Perfil Setorial das Exportagées do Mercosul e de Portugal para a UE

» Se a maior disparidade entre os padrbes de
especializagao produtiva do Mercosul e de
Portugal pode oferecer a nossa economia
perspetivas favoraveis ao incremento das nossas
exportagdes para aquele grupo de paises,

» Deste modo, uma primeira abordagem para

afericdo do potencial aumento de concorréncia
das empresas do Mercosul face as portuguesas na
exportacao para a UE26 é através da avaliacédo do
seu grau de semelhancga do padréo de exportagao

Acordo de Parceria UE-Mercosul: Andlise e avaliagdo das potenciais oportunidades de negécio para as empresas portuguesas

3.0 ACORDO DE PARCERIA UE-MERCOSUL

principalmente em produtos onde Portugal
detenha maior vantagem comparativa, uma maior
aproximacgao entre as estruturas de exportacao
do Mercosul e portuguesa para a UE26 podem
comportar maior concorréncia as exportagoes
portuguesas no espago comunitario por parte do
Mercosul, nomeadamente em bens de maior
vantagem comparativa dos quatro paises sul-
americanos.

com o de Portugal para os restantes vinte e seis
Estados- Membros da UE.

» Para o efeito, recorremos ao indicador Finger-
Kreinin, designado por S, o qual nos permite uma
leitura direta daquele grau de semelhanca. Valores
de Siguais a 1 representam total semelhanca nas
estruturas de exportagao do Mercosul e Portugal
para a UE, enquanto valores de Siguaisa 0
significam total dissemelhanca.

indice de Semelhanca Comercial Finger-Kreinin | 2022-2024

2022 2023 2024
0,146 0,137 0,139

» Como se pode verificar a partir dos resultados
obtidos, a semelhancga entre as estruturas de
exportagado do Mercosul e de Portugal para a UE26
nos ultimos trés anos situou-se em 0,137 <S < 0,146,
pelo que, associado a disparidade entre as estruturas
produtivas dos dois mercados, nao sera expetavel
que as exportagoes do Mercosul introduzam um
acréscimo significativo de concorréncia para
Portugal no espago comunitario.

Total da Economia

Fonte: AICEP, a partir de dados de base do ITC

Calculos efetuados com base em posicoes pautais a quatro
digitos do Sistema Harmonizado (exclui as posi¢oes do Capitulo
99 - Bens Nao Especificados Noutras Posigoes).

*Os resultados das Exportagdes do Mercosul para a Unido
Europeia excluem Portugal.

» Por outro lado, o Acordo permitira o acesso ao
Mercosul as 27 economias da UE, pelo que cada uma
tera ja a sua especializagcao e todas ja concorrem
entre si. Num ambiente de concorrénciaigualitaria e
sem fatores de distorgdo da concorréncia, as
empresas europeias tém todas neste cenario
possibilidades de alargarem os seus negocios
naquele espago da América do Sul.
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3.6 Complementaridade / Potencial de Exportacao de Portugal para o Mercosul

» Com aimplementagédo de um Acordo de Livre
Comércio, importa mapear o potencial das
exportagdes portuguesas para o mercado do
Mercosul.

importagoes do Mercosul em 45 setores (com
base em cédigos NC a dois digitos), os quais
representaram, em 2024, 63,9% das exportagoes
totais portuguesas e 48,7% das importacoes do

bloco, setores nos quais a mediana da quota de
Portugal nas compras do Mercosul ao exterior néo
foi além de 0,23%, ja incluindo as quotas da Cortica
(41,9%) e do Azeite (59,2%).

» Para tal, procedeu-se a uma identificagcao
sintética dos produtos para os quais as
especializagoes dos dois mercados sao
complementares, sendo essa complementaridade
medida através dum indice de Complementaridade » De salientar, também, que Portugal registou
Comercial, designado por ICC, o qual resulta do vantagem comparativa nas exportagées mundiais
cruzamento das vantagens comparativas do em 38 dos 45 setores que apresentam
exportador (Portugal) com as desvantagens complementaridade comercial bilateral com o
comparativas do importador (Mercosul). Mercosul.

» Quanto maior for o ICC, mais elevada é a » De entre os setores com ICC > 1 encontram-se
possibilidade de existéncia de comércio entre alguns de grande peso nas exportagoes
Portugal e o parceiro. Se ICC >1, existe portuguesas, nomeadamente setores tradicionais
complementaridade entre ambos os parceiros. Se como sejam os do Agroalimentar, Maquinas e
ICC <1, ndo ha potencial de comércio. Aparelhos e Veiculos e Outro material de
Transporte, aos quais o Mercosul aplica atualmente

> .
Dos resultados obtidos (presentes no guadro tarifas alfandegarias que vao de 10% a 35%.

abaixo) verifica-se que existe complementaridade
entre as exportagoes portuguesas e as

indice de Complementaridade Comercial Portugal - Mercosul (top 20 setores)

Quota % Quota% Quota%

NC Descrigdo VCR pt_xw ICC pt_m
pt_xw pt_mm  m_xpt
- - - 0,35 0,39 1,55 -
'45 Cortiga e suas obras 400,5 57,9 41,9 1,5 233,6
'31 Adubos e fertilizantes 0,7 0,2 0,0 0,4 7.3
'58 Tecidos impregnados, revestidos, recobertos ou estratificados; artigos 3,6 1,2 0,8 2,2 5,3
'40 Borracha e suas obras 2,5 0,9 0,1 0,4 4,5
'56 Pastas (ouates), feltros e falsos tecidos; fios especiais; cordéis, cordas ¢ 3,2 1,1 1,2 1,9 4,1
'05 Outros produtos de origem animal, ainda nao especificados 21 0,7 0,8 2,6 4,1
'69 Produtos cerdmicos 4.4 1,5 1,5 1.1 4,1
'sD  Fibras sintéticas ou artificiais descontinuas 1,9 0,6 0,4 2.1 4,0
"5 Gorduras e 6leos animais ou vegetais; produtos da sua dissociagao; gor 4,2 1,4 21,7 21,8 3,8
'68 Obras de pedra, gesso, cimento, amianto, mica ou de matérias semelhat 3,2 1,1 1,6 1,5 34
'48 Papel e cartao, obras de pasta de celulose 3,9 1,3 0,2 0,2 2,9
"1 Produtos da industria de moagem; malte; amidos e féculas; inulina; glat 1,0 0,4 0,0 2,6
70 Vidro e suas obras 2,6 0,9 0,1 0,1 2,4
'73  Obras de ferro fundido, ferro ou ago 2,0 0,7 0,2 0,4 2,3
'83  Obras diversas de metais comuns 1.8 0,6 0,4 1.1 23
'60 Tecidos de malha 1,3 0,5 0,4 1,3 2,2
'58 Tecidos especiais; tecidos tufados; rendas; tapecarias; passamanarias; 1,7 0,6 0,3 0,3 21
'39 Plasticos e suas obras 1,5 0,5 0,3 0,5 2,1
'22  Bebidas, liquidos alcodlicos e vinagres 2,9 1,0 5,1 6,3 2,0
'64 Calgado, polainas e artefactos semelhantes, e suas partes 3.3 1.1 0,1 0,0 2.0

Fonte: Calculos AICEP com base em dados do ITC (USD)

VCR pt_xw —Vantagem Comparativa de Portugal nas exportagdes mundiais
Quota % pt_xw — Quota de Portugal nas exportagdes mundiais

Quota % pt_mm - Quota de Portugal nas importagdes do Mercosul

Quota % m_xpt — Quota do Mercosul nas exportagoes portuguesas

ICC pt_m - indice de Complementaridade Comercial entre Portugal e o Mercosul
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3.7 Potencial e Riscos do Acordo

>

Segundo analises independentes e do Parlamento
Europeu, o Acordo aponta para ganhos
macroeconémicos moderados, mas positivos,
para a UE (principalmente do lado industrial), com
efeitos setoriais assimétricos (agroalimentar
europeu sob maior pressao competitiva devido,
sobretudo a dimenséo e escala sul-americana).

No que respeita ao setor industrial, do Acordo
poderéao resultar oportunidades para Portugal nos
setores das Maquinas e Equipamentos,
Componentes para Material de Transporte,
Farmacéutico, Metalomecanica e Materiais de
Construgao devido a reducéao tarifaria, ao acesso
facilitado ao mercado e a previsibilidade
regulatoria. Como exemplos concretos de redugéo
de tarifas temos: Material de Transporte (14-35% ~>
0% faseado), Maquinas (~20% ~>
reducao/eliminacgéo), com ganho direto de
competitividade preco.

Ja em setores integrados em cadeias de valor UE
com baixo peso no Mercosul, por exemplo
segmentos muito especializados B2B com vendas
pontuais, poderao ser observados ganhos
graduais, mais via remogao de barreiras néo
tarifarias do que por uma redugéo tarifaria.

Em sentido contrario, alguns setores poderao ver
a sua competitividade penalizada, entre os quais
o Téxtil e Confecédo, devido a maior exposicéo a
concorréncia de nichos industriais do Mercosul.
Alguns estudos comparativos referem pressoes
competitivas cruzadas (Téxtil/Calgado no
Mercosul vs. Agroalimentar na UE), exigindo
diferenciagéo e qualidade.

Um dos setores nacionais considerado como dos
mais favorecidos pelo Acordo é o do Agroalimentar,
podendo Portugal vir a obter oportunidades em
produtos como Vinho, Azeite, Queijos, Frutas
Frescas e Preparacao de Tomate. O acordo
elimina ou reduz tarifas hoje elevadas (vinhos 18-
35%; azeite ~10%; frutas ~10%; tomate preparado
~13%), amplia o mercado (com forte afinidade no
Brasil) e protege mais de trinta produtos
portuguesas de Indicacdo Geografica, como sejam
Queijo da Serra, Presunto de Barrancos, Azeite de
Moura e Pera Rocha, entre outros.

No caso do Azeite para o Brasil, contudo, o
impacto adicional pode ser limitado uma vez que o
mercado ja aboliu taxas sobre azeite portugués,
esperando-se um crescimento mais por dindmica
de mercado do que pelo acordo sé por si.

No que respeita ao Milho e a Soja, hd anos sem
direitos a entrada na EU, o efeito direto do acordo é
neutro. Mas produtos como Carnes (Bovina,
Suina, Aves), Arroz e Mel assistirdo a maiores
riscos de pressao de pregos e quotas adicionais de
importagado do Mercosul, manifestando os
produtores e associagOes setoriais da UE elevados
niveis de apreensao. Também nos casos do Arroz e
Mel existe o receio de substituicdo por importagdes
potencialmente a menor preco e de qualidade
variavel, com as associagdes nacionais a pedirem
salvaguardas e fiscalizagao reforgada.

Em sintese e com base na informagéao apurada, foi
elaborada uma matriz de produtos, com vantagens
e desvantagens:

Produto/Setor Vantagens Desvantagens

Vinho Acesso facilitado, protegao das 1Gs, redugao de tarifas

e gforte procura no Brasil. e
. . O azeite extra vi NC 1509.20), d

Azeite Procura crescente e tarifas reduzidas. azeite extra virgem ( ), para omercado

brasileiro, ja beneficia de isengao (0%).

Melhor acesso e redugéao tarifaria que ira beneficiar a
Industria.

Beneficios industriais, especialmente para o setor
automoével, redugao de tarifas para 0% de forma

faseada.

Concorréncia Mercosul de baixo custo: ira depender
dasregras de origem e de competigao.

Concorréncia Mercosul de baixo custo: pregos muito
mais baixos, produgao em escala, risco de queda de
precos internos.

Concorréncia Mercosul de baixo custo: custos de

produgao mais baixos e maior oferta no mercado
europeu.

Fonte: Elaboragao AICEP com base na informacgao apurada.
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https://jornaleconomico.sapo.pt/noticias/aip-sobre-acordo-ue-mercosul-abre-um-novo-ciclo-de-oportunidades-para-a-industria-portuguesa/
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https://rr.pt/noticia/economia/2026/01/17/aip-destaca-acordo-ue-mercosul-como-oportunidade-estrategica-para-a-industria-portuguesa/455703/
https://www.europarl.europa.eu/RegData/etudes/STUD/2025/754476/EXPO_STU%282025%29754476_EN.pdf
https://www.europarl.europa.eu/RegData/etudes/STUD/2025/754476/EXPO_STU%282025%29754476_EN.pdf
https://www.supplychainmagazine.pt/2026/01/13/acordo-ue-mercosul-comercio-bilateral-pode-aumentar-em-40-mas-desafios-de-ratificacao-persistem/
https://www.supplychainmagazine.pt/2026/01/13/acordo-ue-mercosul-comercio-bilateral-pode-aumentar-em-40-mas-desafios-de-ratificacao-persistem/
https://cap.pt/2026/01/13/cap-avisa-acordo-ue-mercosul-e-uma-oportunidade-estrategica-e-positiva-mas-salvaguardas-tem-de-ser-cumpridas/
https://cap.pt/2026/01/13/cap-avisa-acordo-ue-mercosul-e-uma-oportunidade-estrategica-e-positiva-mas-salvaguardas-tem-de-ser-cumpridas/
https://dinheirovivo.dn.pt/economia/uemercosul-governo-portugus-fala-em-oportunidade-mas-produtores-pedem-cautela-a-bruxelas
https://cap.pt/2026/01/13/cap-avisa-acordo-ue-mercosul-e-uma-oportunidade-estrategica-e-positiva-mas-salvaguardas-tem-de-ser-cumpridas/
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4. CONCLUSOES

Acordo de Parceria UE-Mercosul (EMPA): uma janela de oportunidade para a internacionalizacao das
empresas portuguesas.

» Num contexto de crescente fragmentagao comercial,
os acordos regionais e bilaterais tornam-se um vetor
estratégico para as empresas, ao reduzirem barreiras
tarifarias e nao tarifarias e ampliarem o acesso a novos
mercados.

» O Acordo de Parceria UE-Mercosul representa uma
oportunidade estratégica para a economia e empresas
portuguesas, com especial destaque para os setores
agroalimentar, maquinas e equipamentos, servigos e
tecnologia.

» Trata-se de uma plataforma de expansao significativa
para as empresas exportadoras portuguesas, sobretudo
as PME, que poderao reforgar a sua presenca
internacional num mercado com escala,
complementaridade e potencial de crescimento.

» Este momento requer uma abordagem proativa por
parte das empresas, com vista a conseguirem
capitalizar os beneficios desta fase de preparagao, que
poderé constituir uma vantagem de first mover.

» Nesta fase, importa monitorizar os desenvolvimentos
legislativos, ao mesmo tempo que se mapeiam
oportunidades e se analisam estratégias de prego e
posicionamento. A construgao e o reforgo de relagdes e
parcerias locais, a par da consolidagéo de processos de
conformidade técnica e de investimento em
sustentabilidade constituem agdes prioritarias no
quadro atual da implementagéo do Acordo.

» Com efeito, este periodo configura uma janela temporal
de vantagem competitiva para empresas que
reconfigurem cedo cadeias de abastecimento, sourcing
e investimentos, antes da plena entrada em vigor dos
termos do Acordo.

Fonte: McKinsey 33
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4. CONCLUSOES

Acordo de Parceria UE-Mercosul (EMPA): uma janela de oportunidade para a internacionalizacao das
empresas portuguesas.

» Adicionalmente, existem especificidades inerentes a cada setor/conjunto de produtos, que deverdo merecer uma
andlise individualizada. No quadro seguinte é apresentada uma matriz de risco que procura identificar, para os

principais setores de oportunidade, os riscos inerentes e as agdes recomendadas, com vista a maximizar as
potencialidades do Acordo.

~~
Matriz de Risco Industria &

ATRASOS/CONDICIONALIDADES
NA ENTRADA EM VIGOR

A aplicagao pode ser provisoria; o
Parlamento Europeu remeteu
pontos ao Tribunal de Justica da
Unido Europeia, o que pode
atrasar etapas de ratificacao.

» Criar planos dual track: (i) cendrios com e sem redugao tarifaria; (ii)
contratos com clausulas de revisao de prego/calendario.

BARREIRAS NAO TARIFARIAS
(TECNICAS/ADUANEIRAS)

Atualmente existem
procedimentos onerosos e

normas divergentes; o acordo Real'lfar uzna audltorl,a de coqformldaqe (normas tecnlca~s,
reduz mas nao elimina todas as certificacdes) por pais; parceiros locais para homologacdes;
formalidades. manual de regras de origem.

CONCORRENCIA
LOCAL/TERCEIROS

Mercado abre transversalmente;

pressao nos setores > Ap’wstar na dlferenmaga? (qualldade/serw?o), no servico
téxtil/confecdo em alguns pés-venda; foco no Brasil como mercado-ancora.
segmentos.

CAMBIO E CUSTOS LOGISTICOS

Volatilidade cambial nas
economias do Mercosul e custos

: » Coberturas cambiais; contratos FOB/CIF! otimizados;
de frete podem erodir margens.

consolidacgao logistica e hubs no Brasil.

FOB - Free on Board; CIF — Cost, Insurance, Freight
Fonte: European News Room, Comisséo Europeia, Supply Chain Magazine, Jornal Econémico 34
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4. CONCLUSOES

Acordo de Parceria UE-Mercosul (EMPA): uma janela de oportunidade para a internacionalizacao das
empresas portuguesas.

» Adicionalmente, existem especificidades inerentes a cada setor/conjunto de produtos, que deverdo merecer uma
andlise individualizada. No quadro seguinte é apresentada uma matriz de risco que procura identificar, para os

principais setores de oportunidade, os riscos inerentes e as agdes recomendadas, com vista a maximizar as
potencialidades do Acordo.

Matriz de Risco Agroalimentar ‘j'-

IMPLEMENTAQAO FASEADA DAS
TARIFAS
Eliminagao total de todas as
tarifas ndo sera imediata; captar » Calendarizagéao por cédigo pautal do Sistema Harmonizado;
\éaégmf;léir timing de campanhas identificagdo de um price corridor por patamar tarifario;
’ promocgoes especificas a cada fase.

CONCORRENCIA INTRA-UE
(FRANCA, ITALIA, ESPANHA)

Vinho e IGs competem com
grandes produtores europeus.

» Apostar na promocgao e storytelling de IGs portuguesas (36 IGs
protegidas), beneficiando da presenca ja estabelecida no Brasil;
possibilidade de aumentar as vendas nos segmentos mais

elevados.
CANAIS/DISTRIBUIGAO NO
BRASIL
O Brasil concentra ~94% das . . . "
exportacdes PT>Mercosul; » Acordos com importadores regionais; contacto com a Delegacao
acompanhamento comercial é da AICEP no Brasil; investimento em trade marketing.

determinante.

AUMENTO DAS IMPORTAGOES

Quota bovino 99.000t (~1,5% da
producéao UE); risco de pressao de

» Monitorizagao de volumes/precgos; contratos HORECA premium
precos neste setor.

para diferenciagdao no mercado europeu.

ASSIMETRIA REGULATORIA
PERCEBIDA

Produtores temem “dumping

regulatério”; Comisséo Europeia i . .
enfatiza regras SPS, » Necessidade de reforgo de controlos fronteiricos pela Unido
rastreabilidade e suspenséo de Europeia; auditorias e transparéncia de resultados; comunicagao

preferéncias por incumprimento. ao consumidor com énfase no cumprimento das regras SPS.

Fonte: CAP, Comissao Europeia, Eco
85
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4. CONCLUSOES

Acordo de Parceria UE-Mercosul (EMPA): uma janela de oportunidade para a internacionalizacao das
empresas portuguesas.

» Adicionalmente, existem especificidades inerentes a cada setor/conjunto de produtos, que deverdo merecer uma
andlise individualizada. No quadro seguinte é apresentada uma matriz de risco que procura identificar, para os

principais setores de oportunidade, os riscos inerentes e as agdes recomendadas, com vista a maximizar as
potencialidades do Acordo.

-
Matriz de Risco Servigos Cll

BENS POTENCIALIZAM
SERVICOS

A expansdo do comércio de bens
tem um efeito indutor nos
servigos.

» Potencializar a venda de bens com servigos, em conjunto com
parceiros industriais; propostas “chave-na-mao” (logistica +
aduaneiro + financiamento).

CONTRATAGAO PUBLICA/PPP!

Abertura cria disputa com players
globais. » Possibilidade de consércios luso-brasileiros; due diligence

regulatoria local; oportunidades decorrentes do Global Gateway.

1 PPP - Parcerias Publico-Privadas
Fonte: CIP, Supply Chain Magazine 36
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5. ACTIONABLE INSIGHTS PARA AS
EMPRESAS PORTUGUESAS

Com acesso a informacao de mercado, potencializada com contactos e recursos disponiveis, o Acordo UE-Mercosul

pode tornar-se numa alavanca estratégica para fortalecer e expandir as exportagoes portuguesas.

» E possivel destacar quatro vetores de atuacdo para as empresas portuguesas, que se traduzem em aspetos acionaveis
concretos: mapeamento das oportunidades ao nivel dos produtos e pauta aduaneira; consequente anélise da
estratégia de preco e do posicionamento, a luz das eliminagdes tarifarias previstas e da respetiva calendarizagéo;
reforgo dos contactos existentes e estreitamento das relagdes com o principal mercado destino das exportagdes de
Portugal para o Mercosul, o Brasil, integrando miss6es empresariais e participando em feiras internacionais relevantes;
e participagdo em acdes de capacitacdo sobre os mercados, recorrendo, em paralelo, a inteligéncia de mercado
disponivel, destacando-se, neste &mbito, a oferta de produtos de informacgéo presente na Livraria Digital da AICEP.

Actionable Insights para as Empresas Portuguesas

» Participar em acoes de
capacitagcao sobre os
mercados do Mercosul:
apostar na capacitagao em
tematicas de Comércio
Internacional, particularmente
focadas nos mercados do
Mercosul.

Isz"\

» Mapear oportunidades ao nivel de produto e da pauta
aduaneira: identificar, por cédigo da Nomenclatura
Combinada (NC), quais os produtos da empresa que
beneficiardo de redugdes tarifarias imediatas ou faseadas e
recalcular margens potenciais.

» Reforcar contactos e prospecao: reforcar e desenvolver
os contactos e relagdes ja existentes nos mercados do
Mercosul, antecipando a prospegéao de potenciais novas
parcerias. As empresas poderao aproveitar esta fase para
participar em missdes empresariais, feiras e agdes B2B.

» Analisar a estratégia de preco e
‘XI posicionamento: a eliminacéao de
tarifas cria oportunidades para
reconfigurar pregos de entrada e
reforgar a competitividade em
segmentos com elevada
sensibilidade ao prego.
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5. ACTIONABLE INSIGHTS PARA AS
EMPRESAS PORTUGUESAS

Com acesso a informacao de mercado, potencializada com contactos e recursos disponiveis, o Acordo UE-Mercosul
pode tornar-se numa alavanca estratégica para fortalecer e expandir as exportagoes portuguesas.
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’ » Mapear oportunidades ao nivel de produto e da pauta aduaneira

v IDENTIFICAGAO DO PORTEFOLIO DE PRODUTOS

» Listar todos os produtos da empresa com potencial de exportagao para o Mercosul e confirmar os respetivos cédigos
da Nomenclatura Combinada (NC) para cada produto, sem esquecer de verificar as eventuais variantes técnicas que
possam alterar a posi¢éo pautal (e.g. composicéao, uso final, apresentagao).

/' MATCHING COM 0OS PRODUTOS ABRANGIDOS PELO ACORDO

» Consultar listas disponibilizadas para identificar e mapear: redugoées tarifarias imediatas, reducoes faseadas,
produtos sensiveis com excegoes ou quotas.

» Criar uma matriz de oportunidades, que permita analisar a tarifa atual e a tarifa futura, juntamente com o ano de
implementacao, a percentagem de reducgao estimada e a prioridade do produto com base no impacto da redugao de custos.

/' ANALISAR O IMPACTO NO CUSTO FINAL

» Recalcular o preco CIF com as novas tarifas (imediatas ou faseadas).

» Avaliar o impacto final na cadeia de valor (custos logisticos, custos de conformidade e certificagdo, impostos internos).

/' FOCO EM PRODUTOS COM MAIOR POTENCIAL DE ENTRADA

» Criar um ranking de produtos com base no ganho direto alcangado por via da redugéo tarifaria, dimensao do mercado-alvo,
barreiras nao tarifarias associadas, capacidade de adaptagéo do produto ao mercado (normas, embalagens, homologacdes),
selecionando um conjunto de produtos prioritarios para agdo comercial e prospegéo.

» Validar internamente a capacidade de produgéo e capacidade logistica para abastecer mercados mais distantes.

Exemplo de identificacdo de reducgdes tarifarias ao abrigo do iTA (janeiro 2026) para as posi¢cdes do produto Vinho'

Baserate Base rate )
L Base rate Baserate  Staging
NCM Description of . o
i of Brazil of Uruguay category
Argentina Paraguay
22041010 Wine of fresh grapes, "champagne" type 32 20 18 20 8
22041090 Other sparkling wines, except "champagne” type 20 20 20 20 SWi2
22042100 Other wine, grape must, fermented alcohol containers < 21 20 27 19 20 8
22042911 Winesin containers with capacity not over 2 litres 20 20 20 20 8
22042919 Winesin containers with capacity over 3 litres 20 20 20 20 E
22042920 Grape must 20 20 20 20 E
22043000 Other grape must 20 20 20 20 E
Exemplo de calendarizacéo da reducao tarifaria do Staging Category 81
Stagi
=ging Year 0 Year 1 Year 2 Year 3 Year 4 Year s Year & Year 7 Year 8
Category
8 11,10% 22,20% 33,30% 44,40% 55,60% 66,70% 77.80% 88,90% 100%

Legenda: Base rate corresponde a taxa base aplicada por cada mercado; Staging Category — categoria de reducao tarifaria;

Staging Category 8 - é aplicével a tabela de redugdes da categoria 8; Staging Category SW/12 - séo aplicaveis as seguintes condicdes: se o
produto da categoria “SW/12” tiver um valor aduaneiro igual ou superior a 8 USD FOB/litro, deixa de pagar direitos aduaneiros logo que o
Acordo entra em vigor. Se esse valor for inferior a 8 USD FOB/litro, o produto continua a pagar os direitos atuais durante 12 anos, apés os
quais os direitos sdo eliminados e o produto fica isento a partir de 1 de janeiro do 12.° ano; Staging E — estao excluidas das preferéncias
tarifarias e ficarao sujeitas a taxa de 20% para todos os mercados.

CIF - Cost, Insurance, Freight; FOB - Free On Board.

'de acordo com os dados disponiveis a data de janeiro 2026. Sujeito & entrada em vigor do Acordo.

Fonte: Annex 2-A: Tariff elimination schedule, na parte relativa a redugao tarifaria a aplicar pelos paises do Mercosul

(Appendix 2-A-2 — a partir da pagina 1295) 39
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5. ACTIONABLE INSIGHTS PARA AS
EMPRESAS PORTUGUESAS

Com acesso a informacao de mercado, potencializada com contactos e recursos disponiveis, o Acordo UE-Mercosul
pode tornar-se numa alavanca estratégica para fortalecer e expandir as exportagoes portuguesas.

e XI » Analisar a estratégia de prego e posicionamento

/" REPOSICIONAR PREGOS PARA POTENCIAR COMPETITIVIDADE

Acordo de Parceria UE-Mercosul: Andlise e avaliagdo das potenciais oportunidades de negécio para as empresas portuguesas

» Redefinir pregos de exportagdo com base no novo custo de entrada.

» Identificar segmentos altamente sensiveis ao prego (e.g. mass market, distribuicdo, OEM) e ajustar estratégia e avaliar o
posicionamento face a concorrentes locais.

+/ CRIAR ESTRATEGIAS DE PRECO

» Adaptar a estratégia para cada pais: atender aos niveis de impostos internos, volatilidade cambial e dindmica competitiva.
Foco primario no mercado brasileiro como porta de entrada para o Mercosul.

» Definir pregos-alvo por canal (e.g. importadores, distribuidores, retalho).

v AVALIAR CONCORRENCIA LOCAL E INTERNACIONAL

» Comparar o novo preco pés-Acordo com concorrentes locais e internacionais, mapeando segmentos onde existem ganhos
de competitividade, mas também necessidade de diferenciagéo (e.g. face a outros concorrentes europeus que também
beneficiam do Acordo).

/ CRIAR ESTRATEGIAS DE DIFERENCIACAO E VALOR ACRESCENTADO

» Ajustar o posicionamento caso a redugéo tarifaria permita subir na cadeia de valor.
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N

k>,

» Reforgar contactos e prospecao

«/’ CONSOLIDAR E REATIVAR RELAGOES JA EXISTENTES

» Para as empresas que ja tenham estabelecidas relagdes comerciais ou contactos nos mercados do Mercosul, sera
importante reativar esses pontos de contacto, com um foco em oportunidades pés-Acordo.

» Avaliar junto dos atuais parceiros comerciais uma atualizagcao das necessidades, projetos e possibilidades de
parceria, bem como obter feedback sobre o mercado.

/' ESTRUTURAR UMA ESTRATEGIA DE PROSPEGAO DIRECIONADA

» Preparar uma abordagem faseada e centrada no Brasil, como mercado-ancora para a presenga portuguesa na regiao.

O Brasil concentra atualmente ~94% das exportagdes portuguesas para o bloco, constituindo um ponto de entrada 0
operacional pela sua dimenséo e relevancia econédmica, contando ainda com a presenca instalada da AICEP.

» Definir segmentos prioritarios e criar listas de potenciais contactos para prospecio, em termos de distribuidores,
agentes comerciais, importadores e outros parceiros comerciais. A AICEP podera auxiliar na identificagdo de
oportunidades de negdécio para a exportagao de produtos portugueses, bem como na selegéo de potenciais clientes
estrangeiros.

» Avaliar oportunidades de parceria, sempre com racional econdmico justificado.

/ DESENVOLVER PARCERIAS LOCAIS

» Identificar potenciais parceiros estratégicos para distribuigdo, implementagéo e assisténcia técnica, codesenvolvimento
de produtos, representacado comercial, processos de homologagéao, entre outros.

» Estabelecer colaboracdes e parcerias regionais com camaras de comércio e entidades associativas, que possam, de
forma progressiva e seletiva, apoiar a projegéo para outros paises do bloco (Argentina, Uruguai, Paraguai).

» Reforcar a articulacao com a Diaspora Portuguesa no Brasil, enquanto ativo estratégico de conhecimento do mercado,
facilitagdo de contactos e identificagdo de oportunidades.
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» Reforgar contactos e prospecao (continuagao)

+/ PARTICIPAR EM MISSOES EMPRESARIAIS

» Inscrever-se em missdes empresariais organizadas pela AICEP, caAmaras de comércio e outras associagoes setoriais,
definindo objetivos claros para cada misséo, designadamente, qual o tipo de parceiro procurado, metas de médio-prazo e o
estabelecimento de redes de contacto e suporte.

» Mapear antecipadamente potenciais parceiros a visitar e participar em reunides pré-agendadas.

» Acompanhar as atividades desenvolvidas no mercado brasileiro por parte da Delegacao da AICEP, para aprofundar o
conhecimento setorial e cultural sobre o mercado, potenciar novas oportunidades de networking e de negécio, com
possibilidade de replicagéo noutros mercados.

«/ PARTICIPAR EM FEIRAS COMERCIAIS COM FORTE PRESENGA DOS MERCADOS DO MERCOSUL

» Identificar feiras setoriais relevantes nos mercados em questéo.

» Numa primeira fase, participar como visitante, para recolha de informagéo e contactos, avaliando uma possivel
participagao futura como expositor, em fungao dos resultados obtidos.

» Agendar previamente reuniées B2B durante o evento para maximizar resultados.

» Aproveitar a participagdo em feiras no continente para realizar viagens exploratorias.

CONTACTO E APOIO DIRETO AS EMPRESAS

» A AICEP, através da sua Diregdo de Internacionalizagao, esta disponivel para apoiar as empresas portuguesas
na leitura, planeamento e operacionalizagdo das oportunidades identificadas no &mbito do Acordo UE-
Mercosul.

» Caso a sua empresa ainda ndo tenha um gestor AICEP, podera contactar diretamente através do enderego:

direcao.internacionalizacao@portugalglobal.pt. Este canal permite um primeiro contacto com a Agéncia e o

reencaminhamento para os servigos mais adequados a dimenséo, setor e objetivos da sua empresa.
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[@Z] » Participar em acoes de capacitacao sobre o mercado do Mercosul

" MAPEAR NECESSIDADES INTERNAS DE CAPACITACAO

» Identificar quais as principais lacunas de conhecimento das equipas em temas como: regras de origem, barreiras nao
tarifarias, fiscalidade, logistica internacional, certificagdes, contratos internacionais e cultura de negécios na América
Latina, com especialincidéncia sobre os quatro mercados do Mercosul (Argentina, Brasil, Paraguai e Uruguai).

» Privilegiar as competéncias necessarias de acordo com o setor da empresa (agroalimentar, indUstria, tecnologia,
servigos, etc.).

» Definir quais os elementos ou equipas que deverao ser formados, por exemplo, os departamentos de exportagéao,
logistica, marketing internacional e diregéo.

/ SELECIONAR AGOES DE FORMAGAO ESTRATEGICAS

» Procurar formagéao especializada sobre o Acordo de Parceria UE-Mercosul, com especial énfase em informacéo sobre
oportunidades setoriais, redugdes tarifarias e requisitos técnicos.

» Privilegiar cursos e workshops que oferecam: estudos de caso e testemunhos de empresas ja presentes no Mercosul,
contactos com consultores especializados com experiéncia no mercado, simulacées praticas de exportacéo e
negociagoes.

» Articular com entidades relevantes que possam prestar formagao nestas matérias, designadamente associagdes setoriais,
camaras de comércio e consultoras.

» A AICEP disponibiliza as empresas portuguesas, através da Academia AICEP, um vasto leque de cursos, workshops,
seminarios, programas de mentoria e partilha de boas praticas, que incluem entre cursos assincronos e formagdes
presenciais sobre mercados e setores especificos, tematicas de Comércio Internacional e agées direcionadas para o
Marketing Internacional e E-commerce.

academia aicep
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EMPRESAS PORTUGUESAS

Com acesso a informacao de mercado, potencializada com contactos e recursos disponiveis, o Acordo UE-Mercosul
pode tornar-se numa alavanca estratégica para fortalecer e expandir as exportagoes portuguesas.

ﬁZ‘ » Participar em acoes de capacitagao sobre o mercado do Mercosul (continuagéao)

=
Do
Do
Do

v/ INTEGRAR CAPACITAGAO COM INTELIGENCIA DE MERCADO

» Complementar a formacao com levantamento de informacéao atualizada sobre a Argentina, Brasil, Paraguai e Uruguai,
designadamente, ao nivel de estudos que permitam aferir a dimenséao dos mercados, regulamentacgdes aplicaveis a nivel
setorial, riscos politicos e econémicos, comportamentos e tendéncias de consumo.

» Monitorizagao periddica de noticias e atualizagdes econdmicas sobre os paises do Mercosul.

» Na Livraria Digital da AICEP, as empresas poderao encontrar um conjunto de informacao de apoio a decisao sobre o
mercado e o respetivo relacionamento econémico com Portugal, setores de oportunidade, entre outros. E possivel
visualizar os produtos de informagéo disponiveis por mercado’, acedendo nas ligagdes abaixo.

ARGENTINA BRASIL PARAGUAI URUGUAI
wr \ 4 wr —
» Inclui Perfilde Mercado e » Inclui Perfil de Mercado, Perfil » Inclui Perfilde Mercado e » Inclui Perfil de Mercado e
Relagdes Econémicas de Mercado E-commerce, Relagdes Econdmicas Relagdes Econémicas
Bilaterais. Relagbes Econdmicas Bilaterais. Bilaterais.

Bilaterais, Fichas Setoriais de
Entrada no Mercado.

T Novos contetidos séo disponibilizados regularmente para cada mercado. 44
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6. NOTA METODOLOGICA

6.1. indice de Especializagdo Produtiva de Krugman (K)

» Compara a disparidade de especializagdo com base no peso relativo do setor nas exportagdes totais de cada bloco
econdmico. Varia entre 0 e 2; quando K=0, as estruturas das exportagdes das duas economias sao iguais entre si; se
K=2, a disparidade na estrutura das exportagdes € maxima e, portanto, o potencial de concorréncia entre ambos é
minimo.

K=Z(|(Xms/ZXms)-(Xps/ZXps)|)

Onde:

(Xms /2 Xms) = Peso do produto s nas exportagées totais do Mercosul

(Xps /2 Xps) = Peso do produto s nas exportagées totais de Portugal

6.2. indice de Sobreposi¢cao Comercial (ISC)

» Mede o grau de ajustamento entre as importagdes globais do pais importador (Mercosul) com as exportagdes
globais do pais exportador (Portugal).

» O ISC varia entre zero (auséncia de sobreposicao comercial) e 1 (ajustamento perfeito entre as estruturas
comerciais dos dois paises, assumindo-se para um nivel elevado de sobreposicéo perspetivas mais favordveis para
as exportagdes portuguesas, e vice-versa.

ISC=(1-Z(|(Mms/ZMms)-(Xps/ZXps)|/2))

Onde:

(Mms /2 Mms) = Peso do produto s nas importagées totais do Mercosul
(Xps /2 Xps) = Peso do produto s nas exportagées totais de Portugal

6.3. Indicador Finger-Kreinin (S)

» Permite uma leitura direta do grau de semelhanga das estruturas de exportagéo de dois mercados para um terceiro.
Valores de Siguais a 1 representam total semelhanga nas estruturas de exportagdo do Mercosul e Portugal para a
UE, enquanto valores de Siguais a 0 significam total dissemelhanca.

S=2min(Xms/ZXms, Xps/Z Xps)

Onde:

(Xms /2 Xms) = Peso do produto s nas exportagées totais do Mercosul
(Xps /2 Xps) = Peso do produto s nas exportacgées totais de Portugal

6.4. indice de Complementaridade Comercial (ICC)

» Compara o potencial de comércio através da analise ao ajustamento entre a oferta e a procura dos produtos em
questdo. O ICC tem em consideragao, no contexto mundial, as vantagens comparativas do pais exportador
(Portugal) e as desvantagens comparativas do pais importador (Mercosul), sendo o respetivo célculo efetuado
através do indicador de Balassa.

» Quanto maior for o ICC, mais elevada é a possibilidade de existéncia de comércio entre Portugal e o parceiro. Se ICC
> 1, existe complementaridade entre ambos os parceiros. Se ICC <1, ndo ha potencial de comércio.

ICC=[(Xps/ZXps)x(Mms /2 Mms )]/ (Mws /X Mws)2

Onde:

(Xps /2 Xps) = Peso do produto s nas exportagées totais de Portugal
(Mms /2 Mms) = Peso do produto s nas importagées totais do Mercosul
(Mws /2 Mws) = Peso do produto s nas importagoes totais mundiais
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